JobAdvice«

Zum Klienten:

Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach lhrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie personlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Schwyz (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Business Development Director, Integrated Solutions (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:

Entwicklung und Umsetzung regionaler Go-to-Market-Plane fir Integrated Solutions in
Zusammenarbeit mit Sales und Marketing

Erarbeitung und Weiterentwicklung regionaler Partnerschaftsstrategien mit Kunden, Engineering-
Firmen, Systemintegratoren und weiteren strategischen Partnern

Identifikation, Qualifizierung, Entwicklung und Abschluss komplexer, losungsorientierter
Geschaftsmoglichkeiten mit langfristigem, wiederkehrendem Umsatzpotenzial

Aufbau vertrauensvoller Beziehungen zu Fuhrungskraften, technischen Entscheidungstragern und
weiteren Schlusselpersonen auf Kundenseite

Positionierung integrierter Bioprocessing-Ldsungen entlang der Workflow-, Produktivitats-, Qualitats-
und Lebenszyklusanforderungen der Kunden

Leitung des regionalen Kundenengagements und Koordination mit dem Integrated Solutions Proposal
Management zur Erstellung Uberzeugender technischer und kommerzieller Angebote
Zusammenarbeit mit Projektmanagement, Service und Field Applications nach Vertragsabschluss
zur erfolgreichen Umsetzung, Ubergabe und Kundenadoption

Funktion als zentrale Schnittstelle zwischen Kunden im Bereich Integrated Solutions und internen
funktionsiibergreifenden Teams, Ubersetzung von Markttrends, neuen Technologien und
Kundenbedurfnissen in konkrete Losungsanforderungen

Einbringen fundierter Bioprocessing-Expertise zur Beratung von Kunden und Entwicklung
wirkungsvoller End-to-End-Losungen

Pflege praziser Opportunity-, Funnel-, Forecast- und Aktivitatsdaten in SFDC sowie Kommunikation
von Status, Risiken und nachsten Schritten an die Sales-Leitung und weitere Stakeholder

Erreichen oder Ubertreffen der zugewiesenen jahrlichen Verkaufsziele und Geschéftsvorgaben
Koordination der Losung von Kundenanliegen zur Sicherstellung von Zufriedenheit, Kundenbindung
und langfristigem Wert

Aufbau und Ausbau eines Netzwerks auf FUhrungsebene in der Branche zur Identifikation von
Chancen, Starkung der Marktprasenz und Entwicklung strategischer Partnerschaften

Was Sie ausmacht:

Abgeschlossenes Studium in Engineering, Life Sciences, Biotechnologie, Bioverfahrenstechnik oder
einer verwandten technischen Disziplin; ein weiterfihrender Abschluss ist von Vorteil

Mindestens 10 Jahre zunehmend verantwortungsvolle Erfahrung im kommerziellen Bereich oder in
der Geschéaftsentwicklung in der Biopharma-, Biotechnologie- oder Life-Sciences-Branche

Nachgewiesener Erfolg in der Leitung komplexer, mehrprodukt-, unternehmensweiter
Ldsungsverkaufe von der Opportunity-Entwicklung bis zum Vertragsabschluss



Fundiertes Verstandnis von Bioprocessing-Ablaufen, einschliesslich Prozessentwicklung, Fertigung,
Scale-up, Automatisierung, Inbetriebnahme, Qualifizierung, Validierung und GMP-Umgebungen

Ausgepragte Kommunikations-, Verhandlungs-, Prasentations- und
Beziehungsmanagementfahigkeiten auf Fihrungsebene

Nachgewiesene Fahigkeit, funktionsubergreifende Teams und Fuhrungskrafte ohne direkte
Weisungsbefugnis zu beeinflussen und auszurichten

Ausgepragtes Geschaftsverstandnis, einschliesslich Finanzanalyse, Forecasting, Dealstrategie und
strategischer Planung

Fahigkeit, technische Moglichkeiten und Kundenanforderungen in klare Geschéafts- und
Wertangebote zu Ubersetzen

Wohnsitz in der Nahe eines bedeutenden Biopharma-Hubs oder eines wichtigen
Entscheidungszentrums innerhalb der zugewiesenen Region

Bereitschaft und Fahigkeit zu nationalen und internationalen Reisen von bis zu 50 %

Sicherer Umgang mit C-Level-Flhrungskraften sowie leitenden Geschafts- und
Technikverantwortlichen

Ergebnisorientierte, kooperative, verantwortungsbewusste und sehr organisierte Arbeitsweise
Selbstmotiviert und fahig, in einem stark vernetzten, globalen Umfeld effektiv zu arbeiten

Gultiger Pass und Fuhrerausweis erforderlich

Was diese Stelle ausmacht:

Zahlreiche individuelle Benefits



