
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Murten (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Technischer Aussendienstmitarbeiter - Batterien und Solarmodule (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Identifikation und Akquise neuer professioneller Kunden und Partner wie Elektriker, Photovoltaik-
Installateure, Fachleute der Solarenergie, Werften und Hersteller von Spezialfahrzeugen
Aufbau und Pflege eines Netzwerks von Vertriebspartnern und Grosshändlern zur Erhöhung der
Marktpräsenz

Regelmässige Präsenz vor Ort bei Kunden und Partnern
Präsentation und Bewerbung der Produkte, Neuheiten und Lösungen bei Fachleuten der Branche
Ausbau und Pflege des bestehenden Kundenportfolios

Ermittlung der Kundenbedürfnisse und Vorschlag der am besten geeigneten Lösungen in
Zusammenarbeit mit den technischen Teams
Steuerung des gesamten Verkaufsprozesses von der Identifikation der Verkaufschance bis zum
Vertragsabschluss
Vertretung des Unternehmens sowie Mitwirkung am Ausbau seiner Sichtbarkeit und seines Images
auf dem Markt

Was Sie ausmacht:
Erfahrung im Verkauf von technischen Produkten oder Lösungen, idealerweise in den Bereichen
Elektrotechnik, Energie, Photovoltaik oder Mechanik

Gute technische Kenntnisse oder eine Ausbildung in einem technischen Bereich
Freude an der Akquise und am Aufbau neuer Geschäftsbeziehungen
Fähigkeit, Kundenbedürfnisse zu erfassen und technische Lösungen klar und überzeugend zu
präsentieren
Selbständigkeit, Organisationstalent und Flexibilität
Ausgezeichnete kommunikative Fähigkeiten und Freude am Kontakt mit professioneller Kundschaft

Perfekte Deutsch- oder Schweizerdeutschkenntnisse
Führerschein der Kategorie B sowie Bereitschaft, regelmässig in der Schweiz unterwegs zu sein

Was diese Stelle ausmacht:
Zahlreiche individuelle Benefits


