
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Allschwil (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Technischer Vertriebsaussendienst (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Aktiver Vertrieb von Produkten, Systemen und Lösungen in den Bereichen Elektrotechnik,
Automatisierung, Robotik und industrielle Netzwerktechnik
Bearbeitung eingehender Kundenanfragen und Erstellung passender Angebote

Umfassende Betreuung und technisch-kaufmännische Beratung des etablierten Kundenstamms
Proaktive Gewinnung und nachhaltiger Aufbau neuer Kundenbeziehungen
Eigenverantwortliche Umsetzung des gesamten Vertriebsprozesses von der Bedarfsermittlung bis
zum Verkaufsabschluss

Was Sie ausmacht:
Abgeschlossene Ausbildung als Automatiker EFZ oder Automatikmonteur EFZ

Erfahrung in der elektrotechnischen Wartung und Fehlerbehebung von industriellen
Produktionsmaschinen von Vorteil
Begeisterung für neue Technologien und anspruchsvolle Herausforderungen

Ausgeprägtes lösungsorientiertes Denken
Hohe Teamfähigkeit und Freude am direkten Kundenkontakt

Was diese Stelle ausmacht:
Exzellente Aufstiegschancen in einem wachsenden Unternehmen

Junges, motiviertes Team mit ausgewogener Work-Life-Balance
Langfristig sicherer Arbeitsplatz mit abwechslungsreichen und verantwortungsvollen Aufgaben

Regelmässige, hochwertige technische Schulungen für alle Teammitglieder
Umfassende Aus- und Weiterbildungsmöglichkeiten
Kostenloser Parkplatz


