
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Zürich (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Sales Manager Facility Management (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Akquisition von Neukunden sowie Pflege und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen im Facility
Management Bereich Reinigung
Beratung von Kunden zu massgeschneiderten Facility-Management-Lösungen und Dienstleistungen
Erstellung von Offerten und individuellen Konzepten in Zusammenarbeit mit den internen
Fachabteilungen
Verhandlungsführung und Abschluss von Verträgen
Durchführung von Marktanalysen zur Identifizierung von Trends und neuen Geschäftsmöglichkeiten

Präsentation des Unternehmens und seiner Dienstleistungen auf Veranstaltungen, Messen und bei
Kundenmeetings
Enge Zusammenarbeit mit dem operativen Team, um eine hohe Kundenzufriedenheit sicherzustellen

Verantwortung für das Erreichen der Verkaufsziele und regelmässiges Reporting an den Head of Sales

Was Sie ausmacht:
Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikation, idealerweise mit
Weiterbildung im Verkauf oder Marketing
Mehrjährige Erfahrung im Verkauf, zwingend im Bereich Facility Management
Ausgeprägtes Verkaufs- und Verhandlungsgeschick

Selbständige und strukturierte Arbeitsweise
Kundenorientiertes und kommunikatives Auftreten
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse von Vorteil

Reisebereitschaft innerhalb der Schweiz
Führerausweis Kat. B

Was diese Stelle ausmacht:
Unbefristete Anstellung
Attraktive Vergütung sowie 30 Tage Urlaub
Firmenwagen mit privater Nutzung

Flexible Arbeitszeiten und Möglichkeit des mobilen Arbeitens
Grossartiges Team und unterstützende Führungskraft
Moderne Arbeitsausstattung und Technik

Zugeschnittene und passende Weiterbildungsmöglichkeiten
Onlineplattform für Mitarbeitende mit Rabatten für Reisen, Freizeit, Technik und vieles mehr


