
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Cadro, Lugano (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Product Manager - Critical Power (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Fachliche Ansprechperson fuer unser Produktportfolio bei technischen Fragestellungen

Steuerung des Produktlebenszyklus sowie laufende Verbesserung produktbezogener technischer
Dokumentation und Inhalte
Technische Unterstuetzung von Sales und Marketing bei Produktpraesentationen, Ausschreibungen,
kundenbezogenen Aktivitaeten und Verkaufsunterlagen
Beobachtung von Produktperformance, Marktstimmung, Wettbewerbstrends und technischen
Entwicklungen zur Identifikation von Chancen und Verbesserungspotenzialen

Schnittstelle zwischen Sales, Marketing, Werk, R&D, Tochtergesellschaften und Partnern bei
produktbezogenen Themen
Unterstuetzung kommerzieller Initiativen und ausgewaehlter Projekte mit strukturierter technischer
Koordination und Nachverfolgung
Pflege technischer Datenblaetter, Handbuecher, Praesentationen und uebersetzter Unterlagen
Sicherstellung technischer Genauigkeit, Klarheit und Konsistenz interner und externer
Produktinformationen
Unterstuetzung des Marketings mit technischem Input fuer Broschueren, Werbematerial, Website-
Inhalte und weitere Kommunikationsmittel
Mitwirkung an der Erstellung und laufenden Verbesserung technisch-kommerzieller Tools, inklusive
Preislisten und Verkaufsunterlagen

Strukturierung und Pflege produktbezogenen Wissens fuer interne und externe Stakeholder
Unterstuetzung des Vertriebsteams mit Produktwissen, technischen Erklaerungen und
kundenorientierten Unterlagen bei kommerziellen Aktivitaeten

Mitwirkung bei der Vorbereitung technischer Praesentationen, Ausschreibungsunterlagen,
Produkteinfuehrungen und weiterer kommerzieller Dokumentation
Teilnahme an Kundenbesuchen, Partnermeetings, Schulungen und Messen zur technisch-
kommerziellen Unterstuetzung
Durchfuehrung technischer Produktschulungen fuer Partner, Kunden und interne Teams

Verlaessliche Anlaufstelle fuer produktbezogene Fragen aus der Vertriebsorganisation und von
externen Partnern
Beobachtung von Markttrends, technischen Entwicklungen, Wettbewerbsaktivitaeten und Feedback
aus dem Markt
Sammlung, Aufbereitung und Weitergabe von Marktstimmung und Kanal-Feedback zu den
zugewiesenen Produkten



Identifikation technischer Vorteile, kommerzieller Chancen und moeglicher Verbesserungen in
Zusammenarbeit mit den relevanten Fachabteilungen

Unterstuetzung der Produktpositionierung durch Uebersetzung technischer Merkmale in klaren
Kundennutzen

Was Sie ausmacht:
Abschluss oder technische Qualifikation im Bereich Elektro- oder Elektronikingenieurwesen
Erfahrung im Produktmanagement, technischen Produktsupport, Application Engineering, Sales
Engineering oder technischen Vertriebssupport in einem technischen Umfeld

Starke Faehigkeit, technische Produkte zu verstehen und deren Nutzen unterschiedlichen
Stakeholdern klar zu vermitteln
Erfahrung in der Erstellung technischer Dokumentation, Praesentationen und kundenbezogener
Unterlagen
Kundenorientierte, proaktive und loesungsorientierte Denkweise
Ausgepraegte Organisationsfaehigkeit und hohe Genauigkeit

Ausgezeichnete muendliche und schriftliche Kommunikationsfaehigkeiten
Sicherer Umgang mit MS-Office-Tools

Technischer Hintergrund oder Erfahrung in der USV-, Critical-Power-, Stromschutz-,
Leistungselektronik- oder Rechenzentrumsbranche von Vorteil
Sehr gute Englischkenntnisse; weitere europaeische Sprachen wie Deutsch, Franzoesisch,
Italienisch oder Spanisch von Vorteil
Bereitschaft zu gelegentlichen Reisen fuer Kundenbesuche, Meetings, Schulungen und
Veranstaltungen

Was diese Stelle ausmacht:
Faires Gehalt entsprechend der Verantwortung der Rolle
Beruecksichtigung persoenlicher Beduerfnisse im Verhaeltnis zur beruflichen Taetigkeit
Autonomie im Aufgabenbereich


