
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Wallisellen (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Business Development & Growth Manager (DACH) (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Neue Kundenkontakte aufbauen und langfristige Beziehungen pflegen

Erstgespräche mit potenziellen Kunden führen
Leads gemeinsam mit Marketing und dem Tech-Team strategisch qualifizieren
Als Botschafter unseres Unternehmens im Markt auftreten

Was Sie ausmacht:
Erfahrung im B2B-Vertrieb (RPA, KI, SaaS oder Digitalisierung)
Sehr gute Deutschkenntnisse (C1+), Englisch von Vorteil
Erfahrung mit CRM-Systemen (z.B. HubSpot)

Was diese Stelle ausmacht:
Zahlreiche individuelle Benefits


