
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Wettingen (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Sales Engineer IT Security (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Technische Beratung und Unterstützung bei komplexen Offertanfragen unserer Partner
Kommerzielle und technische Produktepräsentationen (Live-Demos)
Entwicklung von Lösungsangeboten und Services in Zusammenarbeit mit dem Product- und
Business Development Manager
Planung, Durchführung und Nachbearbeitung von technischen Produktschulungen
Enge Zusammenarbeit mit dem Hersteller für Projektofferten auf kommerzieller und technischer
Ebene
Unterstützung in Verkaufsförderungs- und Marketingaktivitäten für unsere Partner
Kontinuierliche Aneignung von Markt- und Technologiewissen zu aktuellen Cybersecurity-Lösungen

Was Sie ausmacht:
Abgeschlossene Grundausbildung, idealerweise ergänzt durch eine Weiterbildung in Informatik,
Verkauf oder Betriebswirtschaft

Praktische Erfahrung im Bereich Sicherheitsinfrastrukturen und Netzwerke, idealerweise mit Palo
Alto Networks oder vergleichbaren Vendor-Lösungen
Verständnis für Prozesse eines Handelsunternehmens, vorzugsweise im technischen Umfeld

Freude am Kundenkontakt sowie an der Beratung und Unterstützung in Projekten
Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeiten und sicheres Auftreten
Strukturierte, eigenverantwortliche Arbeitsweise gepaart mit hoher Teamfähigkeit

Hohe Qualitätsansprüche und Bereitschaft zur Weiterbildung
Reisebereitschaft in der Schweiz und in Österreich sowie zu Anlässen unserer Lieferanten

Stilsicheres Deutsch sowie gute Englischkenntnisse, Französisch von Vorteil

Was diese Stelle ausmacht:
Offene, faire und motivierende Unternehmenskultur
Moderner Arbeitsplatz

Attraktive Anstellungsbedingungen
Langfristige Perspektive
Kollegiales Arbeitsumfeld mit persönlichem Austausch und Teamevents


