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Zum Klienten:

Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach lhrer Anmeldung

und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie personlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Dietikon (X Kilometer und X Minuten von lhrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Technischer Kundenberater Kalte- und Klimatechnik - Region Ostschweiz (w/m/d)

lhr Aufgabengebiet:
e Aktive Gewinnung neuer Kunden und Weiterentwicklung bestehender Kundenbeziehungen
e Beratungvon Planern, Ingenieuren, Generalunternehmern und Betreibern auf Augenhdhe

e Erarbeitung technisch und wirtschaftlich Uberzeugender Lésungen fur anspruchsvolle Kalte- und
Klimaprojekte

e Begleitung von Projekten vom ersten Kundengesprach uber die Offerte bis zum erfolgreichen
Abschluss

e Ubernahme der Verantwortung fiir das eigene Verkaufsgebiet, die Projekte und die Ergebnisse

e Hartnackiges Verfolgen auch komplexer Aufgaben und Einsatzbereitschaft bei Bedarf

Was Sie ausmacht:

e Fundierte technische Erfahrung aus der HLK- oder Kaltebranche, z. B. als Projektleiter, Kdltemonteur,
Servicetechniker, HLK- und Kalteplaner oder technischer Verkaufsberater

e Ergebnisorientierte, selbststandige und strukturierte Arbeitsweise mit hoher Eigenverantwortung
¢ Freude an der Neukundengewinnung und am Abschluss anspruchsvoller Projekte

e Belastbarkeit, Entscheidungsfreude und Uberblick auch bei hoher Arbeitsintensitéat

e Losungsorientiertes Denken und Durchhaltevermogen bei Schwierigkeiten

e Bereitschaft, in entscheidenden Projektphasen zusatzlichen Einsatz zu zeigen

e Technische Glaubwiirdigkeit und Uberzeugungskraft im Kundenkontakt

¢ Verkaufserfahrung von Vorteil, technische Kompetenz und die richtige Einstellung entscheidend

Was diese Stelle ausmacht:

e Anspruchsvolle Projekte statt standardisierter Verkaufsgesprache

e Viel Eigenverantwortung und kurze Entscheidungswege

e Direkter Zugang zur Geschaftsleitung

e Ein erfahrenes technisches Team, das unterstitzt

e Moglichkeit, das eigene Verkaufsgebiet aktiv aufzubauen und weiterzuentwickeln
e Familiares Unternehmen mit langfristiger Perspektive

e Attraktive Anstellungsbedingungen und leistungsorientiertes Umfeld



