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Zum Klienten:

Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach lhrer Anmeldung

und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie personlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Volketswil (X Kilometer und X Minuten von lhrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Verkaufsprofi fir Photovoltaik (w/m/d)

lhr Aufgabengebiet:

e Selbststandiges Identifizieren attraktiver Solardacher — vom Privatsektor bis zum Gewerbe- und KMU-
Bereich — mittels Kaltakquise

e Begleitung der Kundschaft von der ersten Kontaktaufnahme bis zum erfolgreichen Verkaufsabschluss
e Professionelle und selbststandige Vermittlung massgeschneiderter und zukunftsrelevanter Losungen
e Verwandeln von Interessenten in zufriedene Kunden und Erzielen erfolgreicher Verkaufsabschlisse

e Pflege und Ausbau des lokal verankerten Netzwerks im eigenen Einzugsgebiet

Was Sie ausmacht:

e Ausgepragte Huntermentalitat und Freude an der Jagd nach Verkaufsabschlissen
e Eigenstandige, Uberzeugende und ergebnisorientierte Arbeitsweise

e Empathische, proaktive und geschickte Kommunikationsfahigkeiten

e Erfahrung im Direktvertrieb von grossem Vorteil

¢ Fach- beziehungsweise Branchenwissen von Vorteil

e Fuhrerausweis Kategorie B zwingend erforderlich

Was diese Stelle ausmacht:

e Moderne Arbeitsumgebung mit Begegnungszonen, Rickzugsorten und modernen Arbeitsmitteln
e Vertrauen und Freirdume fur selbststandiges Arbeiten

e Unterstutzung bei fachlicher und persénlicher Weiterentwicklung

e Gemeinsame Teamevents und jahrliches Sommerfest

e Direkter und verglnstigter Zugang zu den eigenen Produkten

e Lukrative Benefits als Teil der AMAG Group



