
Zum Klienten:
Weitere Informationen zum Klienten und laufend neue Jobchancen erhalten Sie nach Ihrer Anmeldung
und dem Onboarding durch Ihren Fachberater per Mail oder online. Wir freuen uns, Sie persönlich
kennenzulernen!

Arbeitsort:
Zurich (X Kilometer und X Minuten von Ihrer Wohnadresse entfernt)

Jobbeschreibung:
Technical Sales Lead for Cyber Security (w/m/d)

Ihr Aufgabengebiet:
Technische Verantwortung für die Entwicklung, Positionierung, Qualifizierung, Lösungsgestaltung
und Umsetzungsunterstützung unseres OT-Cybersecurity-Portfolios in der IMEA-Region
Fungieren als primäre technische Autorität zur Unterstützung von Wachstumsinitiativen,
Kundenengagements, Opportunity-Entwicklung und Delivery-Governance im Bereich Cybersecurity
Enge Zusammenarbeit mit Vertrieb, lokalen Divisionen, OPCs und globalen Produktteams
Unterstützung eines Cybersecurity-Geschäftsportfolios mit einem jährlichen kommerziellen Zielwert
im mehrstelligen Millionen-USD-Bereich
Vorantreiben von Pipeline-Entwicklung, Opportunity-Konvertierung, Lösungsberatung und
technischem Kundenengagement in der gesamten Region

Beitrag zur Produkt-Roadmap der Software durch Vorschläge neuer Funktionen, Features und
Varianten

Steuerung des gesamten technischen Vertriebssupports zur Identifikation von Kundenbedürfnissen
sowie Entwicklung, Demonstration und Darstellung der digitalen Lösungsmerkmale
Orchestrierung aller Phasen des End-to-End-Kundenlebenszyklus: Identifikation und Qualifizierung
digitaler Opportunities, Discovery und Value Engineering, Solution Blueprinting, Proof of
Concept/Pilotprojekt, Lösungsimplementierung sowie Betrieb und Support nach Go-live
Vorantreiben einer konsistenten Entwicklung digitaler Lösungen und Prozesse sowie termingerechte
Erfüllung der Kundenanforderungen
Entwicklung qualifizierter Opportunity-Pipelines in den Branchen Energie, Wasser, Versorgung, Öl &
Gas, Bergbau und Prozessindustrie

Was Sie ausmacht:
Fundierte Erfahrung mit IEC 62443 und dem Cybersecurity-Markt
Mindestens 8-12 Jahre Erfahrung im Bereich Cybersecurity in der industriellen Automatisierung, OT-
Cybersecurity, digitalen Lösungen oder verwandten industriellen Technologien
Bachelorabschluss in Ingenieurwesen, Automatisierungstechnik, Informatik, Cybersecurity oder
einer verwandten Fachrichtung

Starkes Verständnis von industriellen Kontrollsystemen, DCS, PLC, SCADA und OT-Umgebungen
Erfahrung in der Unterstützung regionaler oder länderübergreifender
Geschäftsentwicklungsaktivitäten

Ausgeprägte Kommunikations-, Präsentations- und Kundenengagementfähigkeiten
Fähigkeit, kulturübergreifend und in mehreren IMEA-Märkten zu arbeiten
Gültiger Führerschein in den Vereinigten Arabischen Emiraten



Was diese Stelle ausmacht:
Zahlreiche individuelle Benefits


